
януари



Правилото за

Ако не получите отговор в рамките на седмица
направете

Направете си график

Последният имейл Отказахте ли се наистина
от тази възможност









Разберете какво искат хората



Предприемачеството е
действие



Вашата история защо го
правите



Бъдете различни



Не бъдете обсебени от вашите
идеи



Отличната комуникация започва с
умения за слушане



Първо вие трябва да дадете



Изберете едно нещо в което да сте изключително
добри





Изградете идентичност и
репутация

Кои са най добрите във вашата област

Блогове и специализирани медии

Онлайн групи и общности

Взаимодействие с потенциални партньори и
клиенти

Видео съдържание



Няма бързи и лесни рецепти









Как да изляза от зоната на
комфорта

- Направете това което другите не биха направили

Поставете се в ситуация без път обратно Поемете
ангажимент за срок за изпълнение на конкретна работа
Кажете на света какво сте решили да направите

Когато се отвори малко вратата или имате възможност
направете абсолютно всичко за да се хвърлите здраво и да я
грабнете



Инвеститори



Финансиране



Инвеститори



Инвеститори



Четете книги









Система и методология
Как да валидираме нашите хипотези и предположения

Как да разберем дали предлагаме стойност

Как да стигнем до потенциалните клиенти

Как да измерваме резултати от кампании и дейност

Кой бизнес модел работи за нас

Закон на Емо за постепенното натрупване



Как ще приложите знанията от този курс на практика?

С каква идея и проект можете да стартирате?

Какво ще направите по-различно? 

Как да се подкрепяме в начинанията?





Благодаря

Емилиян Енев


